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微分享：选购儿童保险应按家庭收入而定
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■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】选购儿童保险应按家庭收入而定；孩子已经买了保险，大人就不需要了（话术演示）；经典励志故事200篇第29篇：当一块石头有了愿望；心理学174个现象77：连带效应；保险企业家精选微博分享； 
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【系统升级造成群发延迟的说明】

近期微信公众平台系统升级，期间可能出现信息发送延误的情况，对您造成的不便表示抱歉。我们正在全力加快完成升级，希望大家理解。—微信团队
【选购儿童保险应按家庭收入而定】
【摘要】望子成龙，望女成凤的观念一直存在着。现在很多父母都很为宝宝着想，宝宝刚诞生，父母就迫切地为宝宝购买合适的保险，为宝宝的成长及未来的发展做好铺垫。保险专家建议，在做宝宝保险规划的时候最好按家庭的实际收入情况来设计。
一、经济实力一般
可考虑买意外险和医疗险(补贴型和医疗型)。孩子在婴幼儿阶段自我保护意识比较差，完全依赖于爸爸妈妈的照顾和保护，疾病的产生也高于成人，同时孩子在上幼儿园、小学、中学阶段，发生车祸等意外情况加大，父母可以酌情为孩子购买这类险种。一旦孩子发生疾病或意外后，可以得到一定的经济赔偿。这种险花钱不多但是保障挺好。
二、经济实力尚可
考虑重大疾病保险。在购买上述保险产品的基础上，增加重大疾病保险。因为重大疾病高额医疗费用负担比较沉重，往往使一个家庭产生巨大的经济压力。
三、经济实力较强
可为孩子增加教育险。教育险解决的主要是孩子未来上高中、大学或者出国留学的学费问题。应该说，如果父母经济实力较强，购买教育险只是“强制储蓄”，它的收益比定期存款稍高一些，可以避开利息税，此外可以提供一种家庭理财规划。
四、经济实力很强
可买一些理财型的险种。在上述保障齐全后，如果家庭经济实力确实很强，又想给宝宝更多的保障，不妨考虑一些理财型的险种进行组合。比如两全保险。
保险规划跟您的家庭经济收入情况有着很大的关系。
不管是哪家公司，所设计出来的保险。肯定是跟根据市场的需求和收入人群不一样所设计出来的。如果本来设计出来是为高收入的人群投保的。如果低收入人群投保的话，就会有两种情况。
第一种是保障不够、保障低，发挥不了保障的作用。
第二种是可就增加经济的压力。反而是不好的。如果让高收入的家庭买本来设计给低收入的人群投保的险种，就会达不保障的作用。
结合来说：保险公司的险种就像衣服。小孩的再好的衣服如果是让大人穿，肯定是穿不上的。那对大人来说也是不好的。大人的再好的衣服如果是让小孩穿，那肯定是不合适的，对小孩来说也是不好的。你说对吗？所以说保险和衣服一样也要量身定做的。根据你家庭的收入情况、保险需求等情况量身定做，那样才设计出合适你宝宝的险种。让保险在你宝宝身上得到真正的发挥保障的作用。这样的保险对你和你的家庭来说才是好的。
【孩子已经买了保险，大人就不需要了】
对于现在大多数年轻夫妇来讲，对孩子特别宠爱，在孩子身上很舍得花钱，买保险也是先想着孩子，他们认为，这也是对孩子爱的一种表现，只要对孩子有好处，他们就会毫不迟疑地去做，大人就无所谓了，遇到这种情况该怎样应对呢？
营销员小金：辛姐您好！几天没见，您家小宝又长高了，好可爱。
客户辛女士：呵呵，小金请座。
营销员小金：我知道您是非常认同保险的，小宝一出生就给他买了保险，几年过去了，眼看着小宝就要上幼儿园了，咱们当大人的是不是也该为自己买点保险了？
客户辛女士：现在就一个孩子，谁不把主要精力放在孩子身上，孩子刚出生时，刚好有个朋友来推荐孩子的保险，我和家人都很爱孩子，觉得险种也不错，就给他买了，我总觉得孩子已经买了保险，大人就不用买了。
营销员小金：我们家也跟您们夫妻俩一样，非常爱孩子，在孩子身上舍得花钱，我们也是早就给孩子买了保险，是子女教育金的那种，现在抚养孩子花费多，将来上高中，上大学花费更多，想通过教育金保险早点给他存点钱。再说孩子也娇贵，恨不得把自己的心都掏给他们。
客户辛女士：看来不光我们这样啊。
营销员小金：天下父母都是一样的爱孩子啊！不过，从我们专业做保险的角度来看，保险不仅仅是一种爱的表示，更是一种保障，一个家庭中，最应该有保障的还不是孩子，而是咱们大人，因为从风险分析角度来讲，家庭的重担都落在大人的身上，大人是这个家庭的顶梁柱，如果一个家庭的两个顶梁柱没有买保险，就等于自身都没有保障，怎能更好地保护孩子？万一顶梁柱有一个闪失，那么整个的家庭必然陷入一片混乱的危机，家庭经济必然垮掉，进而危及到孩子的健康成长。想想看，咱们这顶梁柱倒下了，孩子的天是不是就塌下来了？那样一来，孩子谁来照顾啊？您想过这样的问题吗？
客户辛女士：呵呵，这我们倒是没想那么多，只是出于对孩子的爱，就给他买了保险，听你这么一说，问题还挺严重的，不过，咱们大人平时多注意一下就行了，我总觉得把钱直接花在孩子身上更有用些。
营销员小金：表面看来是这个样子，为孩子考虑得很多，很仔细，好像这样子就万无一失了，其实不然，洽洽存在很大的缺陷，因为不管怎么说，孩子是要由咱当大人的来抚养成人，大人是孩子的保护伞啊！如果这只伞破掉了，或者是不存在了，孩子岂不是要被雨淋到？那样一来，咱们又怎能尽到保护孩子的职责呢？所以说，咱们大人好好照顾自己，也正是为了更好地对孩子负责啊！您觉得我说的是不是有道理？
客户辛女士：道理虽说得通，但从内心讲，我还是倾向于把钱花在孩子身上，要是再有适合孩子的保险，我还是先想给他买。
营销员小金：道理说得通就行，其实保险就是一种很理性的东西，您仔细想想，孩子的保险买得再多，再全，在他成人之前还不是要由咱们这当父母的来监护，来抚养？从真正爱孩子的角度来讲，要让当父母的有能力来保护孩子，甚至当父母万一有个什么闪失的情况下，让我们的保护依然可以延续，这岂不是更深沉，更有意义，更贴切的爱？
客户辛女士：我听明白你的意思了，让我再考虑考虑。
营销员小金：不错，是该考虑考虑了，您看，这是一款专门为咱年轻父母设计的保障计划(导入促成)……
客户辛女士：哦，好的。
【特别声明】：本专题凡是标注网络来源的，版权均归原作者所有！-中国保险论坛
【经典励志故事200篇第29篇】当一块石头有了愿望
一位名叫薛瓦勒的乡村邮差每天徒步走在乡村之间。有一天，他在崎岖的山路上被一块石头绊倒了。

他起身，拍拍身上的尘土，准备再走。可是他突然发现绊倒他的那块石头的样子十分奇异。他拾起那块石头，左看看右看看，便有些爱不释手了。

于是，他把那块石头放在了自己的邮包里，村子里的人看到他的邮包里出除了信之外，还有一块沉重的石头，感到很奇怪，人们好意地劝他：“把它扔了，你每天要走那么多路，这可是个不小的负担。”

他回家后疲惫地睡在床上，突然产生了一个念头，如果用这样美丽的石头建造一座城堡，那将会多么迷人！于是，他每天在送信的途中寻找石头，每天总是带回一块。不久，他便积攒了一大堆奇形怪状的石头，但建造城堡还远远不够。

于是，他开始推着独轮车送信，只要发现他中意的石头都会往独轮车上装。

从此以后，他再也没有过一天安乐的日子。白天他是一个邮差和和个运送石头的搬运工，晚上他又是一个建筑师。他按照自己天马行空的思维来垒造自己的城堡。

对于他的行为，所有的人都感到不可思议，认为他的神经出了问题。

20多年的时间里，他不停地寻找石头，运输石头，堆积石头。在他的偏僻住处，出现了诸多错落有致的城堡，当地人都知道有这样一个性格偏执、沉默不语的邮差，在干一些如同小孩筑沙堡的游戏。

1905年，法国一家报纸的记者偶然发现了这群低矮的城堡。这里的风景和城堡的建筑格局令他叹为观止。他为此写了一篇介绍薛瓦勒的文章。文章刊出后，薛瓦勒迅速成为新闻人物。许多人都慕名来参观城堡，连当时最有声望的毕加索也专程参观了薛瓦勒的建筑。

现在，这个城堡成为法国最著名的风景旅游点，它的名字就叫做“邮差薛瓦勒的建筑”。
心语：

在城堡的石块上，薛瓦勒当年的许多刻痕仍清晰可见，有一句就刻在入口处的一块石头上：“我想知道一块有了愿望的石头能走多远。”据说，这就是那块当年绊倒过薛瓦勒的石头。
【心理学174个现象77】连带效应
连带效应指在一个相互联系的系统中，一个很小的初始能量就可能产生其他的相应连锁反应，这种连锁反应可能是连续的，也可能只是引起因果反应。可以是积极的，也可以是消极的。基本的意思是带动；引起。
【保险企业家精选微博分享】鸣谢：保险企业家  分享整理 
1、【德鲁克管理精要】真正卓越的企业，往往是波澜不惊，枯燥和乏味的。企业更需要沉静的领导。费尽心思调动员工积极性，要求员工保持饱满的激情，恰恰是企业经营缺乏底气的表现，只有建立理性的文化、氛围，充分发挥员工主观能动性的企业，才有可能不断成功，走向卓越。

2、【李嘉诚励志名言】始终保持创新意识，用自己的眼光注视世界，而不随波逐流。商业合作必须有三大前提：一是双方必须有可以合作的利益，二是必须有可以合作的意愿，三是双方必须有共享共荣的打算。此三者缺一不可。

3、没有指定出明确完成期限的工作，结果只会一再拖延，变得毫无效率可言。在安排日程之前，必须先掌握“最终目标”，再以此目标为基准，构思在期限之前所有可能的工作流程，并预估必须花费的时间，由“重点”往前推算每一个时间点必须做什么。

4、鹰吃鸡，越吃越少；人吃鸡，越吃越多（有人养鸡）！新手签单，准客户越签越少！高手签单，准客户越签越多！每天花90%时间去主顾开拓的业务员必是业务高手，主顾开拓最好的办法是介绍法，见客户不管是否成交，都要请求转介绍！via粹语

5、【怎样的员工在创业公司发展好呢】①抗压能力强，创业公司面临各种各样的压力，这些压力一定会转化到员工身上。②自我驱动，把一件事情做完美、只要有可能就会努力做好。③悟性好，举一反三的能力。④学习能力强，创业需要各种新的能力，必须学习。

6、人寿保险行业其实就是锻铸和成就自我的价值信念体系的过程。怀着梦想开始去打拼，一步一步快快乐乐地收获着成长，成就着财富和荣耀等重要的东西。也许，你会成就很多有梦想有追求的人，当他们有所成就，当他们成长，最终会反馈回你身上。

7、物质的丰裕只能暂缓问题的显现，但总有浮出水面的一刻，唯一的良方是心灵的成长，人们追求的外在物质皆为满足精神上的需求，而心理需求最重要的一层是价值，即被认可、被尊重，如果你能够坚守自己的价值所在，自然无需名利的装点……

8、【职场女性心智修养】①对于工作，我们努力但不痴狂；②对于购物，我们不能盲目攀比；③对于娱乐爱好，我们都不放弃，但不玩物伤志；④对于家庭，我们忠诚但不刻板；⑤对于金钱，我们追求但不守财；⑥对于享受，我们不错过但不放纵。

9、增员到中后段,你问他什么时候来做,他气势很强「我还在考虑」.我们软中带硬修理[开导]他『第一,这个行业没问题.第二,我[们这个团队]可以带领你迈向成功.第三,你倒是要认真考虑,具备了什么条件可以胜任这个[困难到不得了]的行业?増员最难的是我们不卑不亢的态度:高度到对方尊敬你,放低到他愿意追随我们。via林裕盛

10、【六条经商法则】①生意从小做起，不要因小而不为。②善于发散思维，不断寻找商机和关系。③坚定信念，切勿盲目跟风。④没有十全十美的准备，准备有一半的把握时开始执行。⑤成本控制到每一分钱，盈利增加到极限。⑥用人不疑，该放权时就放权。
【微分享往期专题下载】：（更新至168期）
访问：www.ciibbs.com后进入论坛版面列表，选在最下方的“微分享”板块进入，即可免费下载，无须注册！
■：让您的同事打开微信，点击“朋友们”——“添加朋友”——“搜号码”，在对 话框中直接输入“ciibbs”，点击“查找”，即可找到并关注我们。
■：打开专题后，点右上角“…”选择分享到“朋友圈”“腾讯微博”可以直接分享给您的同事和朋友。
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■：特别提示：中国保险论坛暂时未全面开放，我们即将对全行业开放，暂时不开通使用微信机器人申请邀请码的功能，具体时间请留意专题通知！
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