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微分享：如何促使股市高手买保险
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■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。每一步的迈出都是了不起的跨越■
【导语】：客户的观念是，假如一个人买保险，这个人就不会投资或不懂得用钱。他的盲点在于分不清买股票和买保险之间的不同。
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【如何促使股市高手买保险】
客户：我买股票赚了很多钱，只有那些不会投资或不懂得用钱的人才买保险。
分析：客户的观念是，假如一个人买保险，这个人就不会投资或不懂得用钱。他的盲点在于分不清买股票和买保险之间的不同。
话术：“您知道买保险和买股票之间最大的区别在哪里吗？”（假如一个人真正了解买股票和保险之间的分别，他肯定不会这样说话）
“买股票是赚钱，而买保险是创造大笔的急用现金。您拿出100万，赚取20万，这叫做钱赚钱，这是买股票的方式；您给我2万元，我马上能为您创造一份保额100万的保单，这叫做创造大笔的急用现金，这是保险的方式。”
“它们是金钱运用的不同方式。一边香蕉，另外一边是苹果，它们都是水果，但是味道和吃法都有很大的分别。”（把保险生活化，把生活保险化）
“既然您那么有本事，买股票又赚那么多的钱，我给您的建议是从您股票中所赚到的钱中拿出一小部分交给我，让我为您创造一大笔的急用现金，好吗？”（不提保险）
这时只要客户问：“有什么用处和目的呢？”我们就帮助客户完成心愿，拿走担忧――合理避税，保障生命。
“第一，保障您昂贵的赚钱能力或生命价值，生命无价，难道您真的希望死得那么没有价值吗？第二，把您以前交给政府的税，统统连本带利地拿回来交给你的家人！您这么做不但您的保费是免费的（从股票中赚来），而且您这么多年来交给政府的税也是免费的（通过保单再拿回来），何乐而不为呢？”
“让我们先安排一个简单的体检，让医生先确定您的健康状况，好吗？”
我们卖保险的时候要给出去你的能量，诚心诚意为对方满足愿望，拿走担忧，无欲无求，做到这一点，保险销售就不难。
【特别声明】：本专题凡是标注网络来源的，版权均归原作者所有！-中国保险论坛
【跟着高手做保险18】-柴田和子"服装行销"
柴田和子是个普普通通的日本妇女，她的不同之处在于她能营造自己独特的形象。
她身高153厘米，体重73公斤。可以说是其貌不扬，但她能够给人一个清洁，明朗的印象，柴田最擅长的是服装行销. 
在柴田刚从事保险行销时，她穿着一件黑色或蓝色的背心，加上有花纹的外套，还戴着一顶有柴田特色的圆扁帽。
纵使第一次见面，客户什么都忘记了，但是，总会记得柴田那顶灰谐幽默的圆扁帽。 
柴田是一个懂得推销的人，她知道自己的优缺点，如果穿着和别人没什么两样，她就难以取得客户的认可和信任。
后来，柴田不再戴圆扁帽了，改戴有大朵花饰的宽沿帽子，进入预定的拜访场所后，柴田会脱下它，而她进门的姿势可真象一个电影明星。 
柴田和子认为年轻时，打扮得朴素一点比较好，因为年轻本身焕发着一种光辉，所以朴素的服装反而更能衬托出本身的光芒，特别是年轻貌美的人，过于华丽的装饰，反而会让人觉得难以亲近，但是到了一定的年龄，衣着就应该舟微华丽一些，如果朴素依旧，会给人看成老太婆。 
寿险行销注重外表，与众不同的形象更能让客户接受你。
做团单开拓的行销女性切忌穿得太花俏，因为穿得过于花俏醒目，容易让对方产生误解。 
你要想尽办法聚集人的注意力，来强调自己的存在。
柴田在开发团单的时候会穿着光鲜夺目，然后大声地四处问候，在各组办公室来回穿梭。
“你什么时候有空？”
“你一定要来听一次哟.”
“你也一块来吧！”
最后，几乎所有人都知保险公司有一个叫柴田的人。

成功处方：
■与众不同是现代行销的生存法宝。
■注意自己的外表形象。
　　
【资产保全分享03】：资产的传承方式（一）：遗嘱继承
遗嘱诉讼的缺陷：

——诉讼周期漫长：国内3-5年、海外5年以上；

——法律费（诉讼费用）用高昂；

——诉讼结果不能确定

——争讼财产在诉讼期间不能动用甚至被冻结 

必然结果：

——漫长的诉讼周期对资产周转、保值增值造成实质性影响，财富利用率大打折扣，不利于财富的保全。
【微分享往期专题下载】：

访问：www.ciibbs.com后进入论坛版面列表，选在最下方的“微分享”板块进入，即可免费下载，无须注册！
■：让您的同事打开微信，点击“朋友们”——“添加朋友”——“搜号码”，在对 话框中直接输入“ciibbs”，点击“查找”，即可找到并关注我们。
■：打开专题后，点右上角“…”选择分享到“朋友圈”“腾讯微博”可以直接分享给您的同事和朋友。
■：特别提示：中国保险论坛暂时未全面开放，我们即将对全行业开放，暂时不开通使用微信机器人申请邀请码的功能，具体时间请留意专题通知！
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中国人寿杭州理财中心人力与培训岗 李立伟                                     让伙伴更加优秀 ！

