


思考？

保险行业，只有足够的拜访量才能有更多的单量。

可是，对于刚刚进入行业的新人，

到底该如何安排每天的拜访计划才会更有效呢？

今天跟大家来介绍一下“新人陌拜321”法则：

“万一网 保险资料下载 门户网站 ”“万一网 制作
整 理，未经授权请勿转 载转发， 违者必究”



➢“陌拜321”就是说把一个月分为三个阶段。

➢ 如果每天拜访3个，一个月可以签2张单，每天30个客户，一个月可以签二

十单，大家信不信？

➢ 每个月的1-10号是第一阶段，11-20是第二阶段，21-30是第三阶段。

➢ 那么这样下来我们每天都维持三访就可以了。如果太少加个零也可以的。

什么是“新人陌拜321”法则？



“新人陌拜321”法则解析

第一个阶段
日期：1号—10号

第二个阶段
日期：11号—20号

第三个阶段
日期：21号—30号



第一个阶段
日期：1号—10号

➢ 第一个阶段：每天三个新访是什么意思？

➢ 就是我不认识客户跟他交换了名片，或者遇到陌生客户可以运用下面的陌拜

话术：

“先生，你好！我是xx保险公司的员工，今天我给你送来了医疗保险的服务，

24小时服务不分国内国外送到你身边。我可以借用你三分钟的时间吗？”

➢这时不要急于展业，拿到他的资料就对了，暂时不用急着跟他讲保险产品。这

样第一阶段就可以拿到三十个客户名单，对不对？



第二个阶段
日期：11号—20号

➢ 第二阶段依然每天三访，但是2个新访+1个回访。

➢ 也就是说每天找到2个新客户加第一阶段访过的客户，然后回访的这个客户，你可以跟他讲保险送计划书，

在第二阶段你可以积累二十个客户，回访10个客户。



第三个阶段
日期：21号—30号

➢ 第三阶段依然三访，但是1个新访+2个回访。

➢ 每天1个新客户，2个老客户回访，回访做送彩页计划书促成，

第三个阶段你会积累10个新客户，二十个回访，这样一个月你

会有60个新名单，30个回访，根据大数法则，你会有两个保

单，大家明白吗？这就是“陌拜321”。



“新人陌拜321”只是方法，成功的关键仍然在于坚持！

所谓”剩者为王”，等得起才能赢得到。



七个理由做陌拜
一、磨练推销技巧，尤其是接触方面的能力。

二、提高心理承受能力，学习如何灵活应对拒绝的方法。

三、能自由选择感兴趣的人或单位进行拜访。

四、创造机会接近更高更好的拜访层面。

五、有意识地进行目标市场开拓。

六、完成每天必定的拜访次数，丰富拜访容。

七、相信机会永远在门外，运气总是同拜访的次数成正比。

Part One



陌生拜访话术精选（一）

客户：你找谁？

业务员：我找你。（目光友善，面带微笑）

客户：我不认识你。

业务员：我们马上就会认识的。（镇定）

客户：你有什么事吗？

业务员：我不知道能否占用你一点时间？

客户：你到底有什么事？

业务员：我是平安保险公司的，但我今天并不打

算要你投保，我能坐下来讲吗？（客气地）

客户：我不想买什么保险。（我已经买过了）

业务员：这是我经常听到的一句话。我不晓得有

没有机会为您服务，但我有三个问题可

以让你来决定需不需要我的服务……。



这位先生您好，我代表平安公司，希望能听到您的一些宝贵意

见，这项调查是为了提升本公司的服务。

您最不喜欢的业务员是什么样的？

您还没买保险的主要原因是什么？

如果将来您打算买的话首先考虑自己还是家人？

您会选择投资型的，储蓄型的，还是医疗保

健型？

最后冒昧地问一下您的所有收入家起来每月在两

千元上还是下？……

陌生拜访话术精
选（二）



陌生拜访话术精选（三）
这位先生/小姐您好，打扰您一下，我刚好经过这里，

看您不是非常忙的样子，所以就近来跟您打个招呼。

我是平安保险公司的，不晓得您对人寿保险有什么看

法？

我们这样来看吧：假设您现在有5000元可以选择存

在银行，存在保险公司，或存放在家里，您会怎么做呢

？

Part TWO



小姐您好，不晓得这里是不是经常有人来推销

保险？

那么您会不会觉得很烦？

我不知道您是不喜欢保险呢，还是不喜欢来

推销保险的人？

很多人跟您的想法差不多，那您知道人寿保

险对您的医疗保障，子女教育金，以及退休养

老金有什么作用呢？

陌
生
拜
访
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特辑



很多朋友在选择做保险时，前期肯定自已有这方面的需

求和意识，而在跟做保险的人员接触的过程，又为保险的氛

围和业务能力所感染，并感受到做保险是一个非常锻炼自已

和行业，从而加入保险的行业，但是我想更多人在选择全心

从事时，更希望能尽快挣到钱。但是保险真正的财富来源就

是保单，对一个新人来说业务技能的学习和人脉的积累不是

一朝一夕能够完成的，再加上保险行业到目前已经有近20

年了，该买的已经买了，没有买的很多人也被别人多次跟进

沟通，剩下的不仅仅是个人的努力，更多的是毅力和耐心的

考验。



THANKS→


