“财富升级”活动营销伙伴明白纸
1、 财富升级对象：对过往投保过福禄双喜的客户。
2、 财富升级时间：截止时间为2013年8月31日
3、 财富升级要求：

客户必须在上述时间内，加保福禄双喜十年期产品1万元（含）以上或不低于原购买险种的保费，方可为以往购买的上述产品附加瑞盈万能，超过时间或者不进行加保将不予处理 。

4、 财富升级活动步骤
第一步（准备） 1、市公司对五福客户进行分类    2、安排工作行事历
第二步（启动）1、下发名单     2、 下发名单要求：仅分次发放2个！不拜访取消资格！
第三步（送确认函）   1、市公司电话通知客户升级
2、伙伴面访客户：利用两个不知邀约工具（致客户一封信及确认函）

第四步（打确认电话）1、再次确认检查拜访量      2、只做确认不做解释
第五步（会前训练） 1、人人过关做足准备       2、产品重温
第六步（升级报告会）1、统一促成，现场回收      2、促成工具（现场升级确认函）
第七步（会后）——积极回收二次回访
五、财富升级活动操作细则
（一）根据公司下发的客户名单，利用“财富升级确认函”进行拜访：
1、“一个要求”，保证每一份客户资料回访到位，第二天早会将“确认函”交回组训。
2、“两个不知”，一不知道如何进行升级，二不知道升级利益是多少。
3、通知客户参加，不是邀约客户参加。
4、“确认函”使用要求：
（1）营销伙伴需上交100元诚意押金，首次领取“确认函”2张及客户名单2个，凭回收的“确认函”一对一换取下一场产说会的名单和“确认函”。活动结束后，营销伙伴凭“确认函”以50元/张领取回诚意押金，如“确认函”没有按时回收，将扣取押金(回收的“确认函”无论破损或没有使用过均需按要求时间内上交)。

（2）客户填写“确认函”后，一律要现场回收，不能留给客户，并且不能照相、复印、借给他人等，一经发现，将追究该营销伙伴责任，取消活动参与资格，并全市通报。
重要提醒：下发名单不拜访，名单收归公司，安排其他人跟进。
（二）参加财富升级报告会
1.提醒参会客户须携带保单和身份证参会。
2.熟悉运用促成话术。
3.了解客户鹤卡的积分情况(用于客户鹤卡升级)。
4.场外训练时打印双喜计划书，每份计划书营销伙伴需交押金50元\份，产说会结束后客户凭计划书领取礼品，营销伙伴领取回押金。如计划书不回收，押金不作退还，礼品不作发放。
5.坚持做促成动作，错过这么好的加保理由再也等不到机会营销的机遇。
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