中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：您为什么要买分红保险
第20130718期（总第219期）       发布：中国保险论坛            编辑：李立伟   
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
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【系统升级造成群发延迟的说明】

近期微信公众平台系统升级，期间可能出现信息发送延误的情况，对您造成的不便表示抱歉。我们正在全力加快完成升级，希望大家理解。—微信团队
【您为什么要买分红保险】
分红保险不仅可以分红同时也有保障功能，同时它还是投资保险中风险最小的险种。不仅如此，您还可以从以下几个方面了解到购买分红保险的好处。 

1、个人财务安全的保护神 

你的生活为什么舒适幸福？根本原因在于您的收入足以支付一切的开销，一旦您的收入突然终止，家人的生活水准将会急速下滑，甚至论到贫寒的境遇。要保障家庭经济的安全，最简单、最快捷、最便宜的方法就是购买人寿保险。 

2、较为稳定的回报和安全性 

普通的投资遵循“高收益、高风险”的规律，而人寿保险投资却非常的安全。国家对保险公司严格的监管和对保险资金运用严格的监控，把投资的风险降到很低（《保险法》规定：人寿保险公司不容许解散，当一家保险公司因经营不善破产时，它所持的保单必须转给其它保险公司或者由国家指定的金融机构接管） 

3、节税和保全财产 

人寿保险金免交所得税和遗产税，在制定遗产计划时，如果没有人寿保险的参与，想要保全事业和财产几乎是不可能的。 

4、保单不被冻结且不受债务人索债 

当企业破产时，股票、债卷、存款等都会被冻结，唯有人寿保单不被冻结。另外债权人也无权要求受益人以保险收益来偿还债务。这也是人寿保险投资与其它投资大不相同的地方。 

5、体现自身价值，显示经济实力 

您买了多少保险，您的身价就是多少，身价越高，表明您的经济实力就越强。有位购买了高额保单的老板说：“当你同别人做生意时，告诉他你买了多少人寿保险，显示你的经济实力，很有说服力。” 

6、提高信用 

银行给企业贷款时，要求企业必须上财产保险，同理，对于购买了人寿保险的企业者，他的信用以及企业的信用都会大幅提高。 

7、建立一项应急储备金 

人寿保险的保险费，具有现金价值，表面上是交给了保险公司，实质上是“储蓄”在保险公司里，您随时可以动用，这笔资金，积少成多，当您遭遇经济困难时，可以动用这笔资金，以渡困境。 

8、以金钱买时间 

成功=资本×能力×时间。具备了一定的资本和能力，再给以充足的时间，事业成功便指日可待。但有了资本和能力后，谁也不清楚自己有多少时间。怎么办？买人寿保险。即使你没有时间，它也能确保您能够在经济上成功。 

9、保障生命价值 

生命价值=您的年收入×工作的时间。一个30岁的人，他挣钱到60岁，这30年他有生命价值。可60岁他退休后，他没了工作时间，不在为社会创造价值，就没了生命价值。特别是2010年后，国家要取消退休金制度，他会连收入都没有。怎么办？买人寿保险。他会买到退休后的生命价值，更会买到退休后的收入。 

以上仅从金融和财务角度对人寿保险的好处作出一点总结，实际上人寿保险的好处有很多，比如：抵押贷款、易于变现物等等。总之，人寿保险是急用的现金，它有三大任务：收入的保障，财产的保障，生命价值的保障。一到需要的时候，它的价值就会自动升到最高点。
【微友分享选登】

【微友分享01】中国平安张忠辉  分享

■别总说保险是骗人的!保险骗人，能骗上300年的历史么？国家还给颁布法律条文让它去骗么？

■别总说保险公司理赔难！你自己理赔过几次？买了养老去理赔医疗，你认为是谁的问题。买了冰箱非要当彩电看，是不是该分析一下自己的智商！

■别总说保险代理人让你反感！保险代理人能找到你，说明你有福气，你还有可以帮助的必要，如果你已经住进医院才想起买保险，你即使求代理人，见见你，都会很难。

■别总自以为是的认为自己懂得很多，总告诉身边的人别买保险！如果你的朋友需要20万的手术费用，你会借给他钱么？如果你的朋友需要3000元每月的养老费，你会给他掏么？

■别总觉得保 险代理人素质低！这个跟你拥有自己的健康保障发生不了任何关系！

■别总是崇尚银行！银行连个厕所都不给你准备……！

■为什么人生非要用血淋淋的事实来证明，风险与人生未来的不确定！
【微友分享02】Undermine 分享

新加坡人12345梦：

1个老婆，2个房子，3个孩子，4个轮子，5位数字（工资）。
中国人12345梦：

1个孩子，2个家庭，3座大山（医疗、教育、养老），4个老人（父母，岳父母），

5个想要（食品安全、环境安全、社会保障、人身安全、公平正义）。
同样有200万，看中国人和欧洲人是怎么花的？
►中国人：有两百万，两个孩子，两百万留给倆孩子，一人100万；

►欧洲人：用100万买一千万的保险（大额人寿保单），10万买重疾险。剩下的90万花掉，受益人写成两个孩子，留给孩子的就是一人500万，且与孩子度过了美好时光，孩子增加了见识。
美国人：100元买保健品，50元买保险，10元看病，1元抢救。
中国人：不买保险，1元买保健品，10元买药，100元抢救。
大多数中国人担心保健品会有副作用会有依赖性而不敢吃，怕买保险被骗而不敢买，然后大多数的中国人，在生命的最后一两年，花光一生的所有积蓄，吃遍所有的大量副作用的西药，再多开几次刀，留下一大笔债务给家人给儿女，然后死去…。
金钱重在规划，疾病重在预防，身体重在保养，改变观念是关键！
【微友分享03】黄阳明-超越哈佛分享

真正的世界首富不是盖茨，而是从未公布财产的罗斯柴尔德家族，碰到三个小混混，小混混让他鞠躬行礼、弯腰致敬，围观的群众为这样的街头闹剧不断喝彩，叫声不绝于耳：＂让犹太人再鞠躬＂，他丝毫没有反抗还微笑，其中一个小混混伸出一只脚：＂大爷给你个机会，擦鞋＂他马上掏出手帕认真擦鞋＂小混混突然一脚揣到他在地：＂好大的胆子，居然敢蹲着给我擦鞋，跪下＂，他赶紧双漆跪下，直到把鞋擦的干干净净，小混混最后说；今天算你走运，你可以滚了＂，说完没忘朝他身上吐一口痰，但他依然微笑鞠躬着对待小混混，然后抹掉痰、擦干灰尘，像一切没发生一样继续赶路，中国也发生过勾践卧薪尝胆、韩信跨下之辱的类似事情，当别人问他为什么不流泪难过时，他说：我流了好多泪，只不过是流到内心里面了，我蹲下、跪下，是为了能跳得更高！＂阳明送给正在奋斗的家人们一句话：＂成功、财富、荣耀不可能掌握在嘲笑者手里，只会掌握在遭别人嘲笑却依然能在困境中不断向前的人手里＂
【微友分享04】平安邹震雄 分享

最近拜访了一位拥有200万重疾高额保障的客户，从他口中说出的智慧和豁达真的让我佩服！ 当我问他，怎么会给自己投如此高的保额，他的回答是： 1、我的命值200万你觉得高吗? 2、40岁到60岁，是我人生赚钱的黄金期，每年用8万元给自己买一个200万的保险，我认为这是最划算的生意!因为我还没有能力到一年用8万赚200万回来! 我又问，那有想过不生病呢?客户的认知更是让我吃惊： 1、退休前我都不生病那我才是真的赚大了!你想想，我一直到退休这二十几年，会创造多少价值? 2、这二十年，保险公司一直都给我提供200万的保障，我不生病，保险公司还要连本带利还我本金，这是多划算的生意! 听完客户的这一番话，做为保险代理人的我感到欣慰，记得国行老总孔栋接受采访时曾说: ”如果中国的农民都拥有了保障，是这个社会的巨大进步”。如今客户对健康险的认知远远超过我的想象! 值得欢喜！社会的发展和进步需要每个人努力！

【特别声明】：本专题凡是标注网络来源的，版权均归原作者所有！- 中国保险论坛
【经典励志故事200篇第79篇】老禅师
有一个老禅师的故事：

他躺在床上准备临终，那一天已经来临，他宣布当天晚上他就会走了。所以他的弟子、友人纷纷来到他的住所，许多爱他的朋友从大老远的地方赶来看他。

一位大弟子听到师父即将圆寂的消息时马上跑去市场，有人间他：“师父就快过世了，你为什么还往市场去？”大弟子回答：“我知道师父特别锺爱某一种蛋糕，所以我要去市场买这种蛋糕。”

要找到这种蛋糕不大容易，不过在傍晚前总算给他找到了，他提着蛋糕赶回去见师父。

大家都有点担心，看起来师父好像在等某个人，他会张开眼睛看看，然后又阖上眼，当这位大弟子赶到的时候，他说：“你终于来了，蛋糕呢？”大弟子奉上蛋糕，他很开心师父想吃这个蛋糕。

死亡正逐渐降临，师父将蛋糕拿在手上……但他的手并不会发抖。他年纪很大了，但手不会抖。有个人问道：“你年纪这么大了，而且正在临死边缘，随时都有可能咽下最后一口气，但你的手却不会颤抖？”

这位师父说：“我从未颤抖，因为我没有恐惧，我的身体已经老了，但我依然年轻，就算身体走了，我也依然年轻。”

接着他尝了一口蛋糕，开始吃得津津有味。某个人问他：“师父，您有没有什么最后的话要告诉我们的？您很快就要离开我们了，您有没有特别要我们记住的事？”

师父脸上泛起微笑，他说：“啊，这蛋糕真好吃！”
心语：

这就是活在当下的人：这蛋糕真好吃！即使死亡都不重要了，下一刻的事没有任何意义，这个片刻的蛋糕好吃才重要。如果你能在这个片刻，在当  下这个片刻，唯有如此你才能爱。
【心理学174个现象145】武器效应
【武器效应概述】武器效应（Weapons Effect）：著名社会心理学家伯克威茨1978年提出了影响深远的关于侵犯的“武器效应”理论。他认为，人的挫折并不直接导致侵犯，正如考试失败，并不一定会导致侵犯他人。挫折主要导致产生侵犯行为的情绪准备状态---愤怒。侵犯行为的发生，还要依赖情境侵犯线索的影响。与侵犯有关的刺激倾向于使侵犯行为得到增强。
【武器效应实验】为了检验以上假设的合理性，他们精心设计了一个实验。

伯克威茨先让实验助手故意制造挫折情境，激怒实验参加者，然后，实验安排一个机会，让他们可以对激怒自己的实验者实施电击。电击时有两种情境：一种是可以看到桌子上放着一只左轮手枪，一种是只看到一只羽毛球拍。实验结果与研究者的假设相符，即被激怒的人们看到手枪时，比看到羽毛球拍实施了更多的电击。是手枪增强了人们侵犯的行为。后来，人们将武器增强侵犯行为的现象称为“武器效应”。
【武器效应社会启示】这个实验告诉我们，社会暴力事件与环境中存在着刺激暴力事件的“武器”有关联。正如伯克威茨所说的：“枪支不仅仅使暴力成为可能，也刺激了暴力。手指抠动扳机，扳机也带动手指。”武器恰恰为正在愤怒情绪中的人提供了线索和更多的行为暗示，对其破坏性行为起了推波助澜的作用。
【武器效应管理应用】“武器效应”揭示的是线索对于行为出现的重要作用。同样，在管理中要懂得利用“武器效应”，在需要员工加倍努力完成任务时，让员工看到实在的“奖励”，员工会更有干劲；同样也要让员工看到犯错误的“惩罚”，这样员工会加倍小心。
【每日微博精选】中国保险论坛 整理
1、【6月全国70大中城市新房价格仅温州同比下降】与去年同月相比，70个大中城市中，价格下降的城市有1个，上涨城市有69个。6月份同比价格上涨的城市中，最高涨幅为16.7%，涨幅比5月份回落的城市有4个。北京同比上涨16.7%，上海同比上涨14.4%，深圳上涨16%，温州同比下降3%。
2、【又一位淘宝卖家猝死 年仅36岁】淘品牌御泥坊前董事长吴立君15日突发脑疾在长沙去世，年仅36岁。去年7月，一名24岁的淘宝杭州卖家突然离世，曾引发了社会对淘宝店主这个群体健康状况的讨论。25岁的店主李刚说：“差评和库存的压力让我们停不下来”。
3、一项调查，躺在手术台上，仰面对着圆形手术照明灯，等待麻醉针剂发挥作用的那一杀那，会想1.很久没有跟爱的人抱抱~内疚。2.很久没和家人多亲近~内疚。3.万一手术不成功走了，没买足夠保险~后悔.4.不听医生的话，运动保健~后悔。5.住院手术费好贵，没有保险~后悔。6.老天呀！让我重生，我一定会..zzz
4、昨日，保监会出台《保险消费投诉管理办法》，要求各保监局、保险公司和保险中介机构建立保险消费者投诉处理机制，并给出了最长60天的投诉处理时限。这是保险业出台的首个保护保险消费者权益的规范性文件。
5、【预防非传染性疾病的最佳干预措施】①保护人们远离烟草,禁止在公共场合吸烟,警示吸烟的危害,强令禁止烟草广告,提高烟草税收;②限制酒类零售,禁止酒类广告促销和赞助,提高零售酒类税收;③降低盐量摄入和食品中的盐含量,降低食物中的反式脂肪;④提高公众对饮食和身体活动的意识,包括通过大众传媒。
6、瑞典沃尔沃总部有两千多个停车位，早到的人总是把车停在远离办公楼的地方，天天如此。问：“你们的泊位是固定的吗？”他们答：“我们到的比较早，有时间多走点路。晚到的同事或许会迟到，需要把车停在离办公楼近的地方。”——多为别人着想时，你的路才会走得更远.....
7、【失去客户的8大致命原因】1、侵略性太强，咄咄逼人；2、不真诚，不在意客户的需求和感受；3、太喜欢操纵客户，一副“我比你更懂你”的姿态；4、急于告诉客户“这都是你要的”；5、不善倾听与询问；6、专业性不够；7、只把客户当钱包，对客户个人情况完全不了解；8、功利心太明显。
8、【中国收入最高家庭总入是最低家庭的234倍】北大中国社会科学调查中心发布“中国家庭追踪调查”数据：2012年收入最低的5%的家庭收入累计占所有家庭总收入0.1%，收入最高的5%家庭却只占全国家庭总入的23.4%，是前者234倍。全国家庭人均纯收入均值13033元。
9、【选择比努力更重要】 30年前说下海能赚钱，被认为是骗子； 20年前说炒股能赚钱，被认为是骗子； 15年前说保险能赚钱，被认为是骗子； 10年前说网销能赚钱，被认为是骗子；说骗人的人一成不变，生活质量更差；选择比努力更为重要，改变创造财富！
10、【午睡别趴着 心脑都受罪】办公室午休时，很多人往往随便往桌子上趴一趴，殊不知，这样的午睡，对心脑血管健康影响很大。头部过度前倾或后仰，会压迫颈动脉，导致大脑缺血缺氧，出现头痛、头晕等症状。此外，趴着睡还会使胸部受压，直接影响呼吸，加重心脏负荷。午睡别趴着，至少给自己找个垫子！
【微分享往期专题下载】：（更新至214期）
访问：www.ciibbs.com后进入论坛版面列表，选在最下方的“微分享”板块进入，即可免费下载，无须注册！
■：让您的同事打开微信，点击“朋友们”——“添加朋友”——“搜号码”，在对 话框中直接输入“ciibbs”，点击“查找”，即可找到并关注我们。
■：打开专题后，点右上角“…”选择分享到“朋友圈”“腾讯微博”可以直接分享给您的同事和朋友。

■：点击“通讯录”→点击“公众账号”→点击“中国保险论坛”→点击“查看历史消息”，就可查看之前发布的所有内容。如您喜欢，请把我们推荐给您的朋友。名：中国保险论坛；号：ciibbs 

■：特别提示：中国保险论坛暂时未全面开放，我们即将对全行业开放，暂时不开通使用微信机器人申请邀请码的功能，具体时间请留意专题通知！
■腾讯微博：李立伟  新浪微博：中国保险论坛　官方网站：ｗｗｗ．ｃｉｉｂｂｓ．ｃｏｍ■
■特别声明：以上分享内容仅供内部学习，任何个人和组织不得进行赢利性转载！■
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中国人寿杭州理财中心人力与培训岗 李立伟                                     让伙伴更加优秀 ！

