中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：保险是锦上花，保险更是雪中碳
第20131204期（总第358期）       发布：中国保险论坛            编辑：李立伟   
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】保险是锦上花，保险更是雪中碳；四大看点关注银保新规；88天特训造就寿险高手：特训第十八日调控情绪五结冻狂躁；成就你一生的100个哲理：修身养性篇12生命清单；
[image: image1.jpg][Si2] RE2R EHE , REEETK ; I
; BBRIFERSIHTF ﬁdl]%‘l'}\ElﬁEEﬁ'ﬁFﬁﬁﬁ
m{r—imw\ﬁﬁ BeRER12ESES

HlIRRMAI—H257)

EBRH I HREETEGSS
|




■特别声明：以下分享仅供学习，版权归原作者，任何组织个人不得进行赢利性转载！■
保险是锦上花，保险更是雪中碳
保险的目的：不是发财，而是避免因意外疾病年老而变穷。保险不是用来改变生活的，而是防止生活被改变。

保险是什么？保险就是：每天为自己攒一粒芝麻，随时准备换一个西瓜；纵使终究没换来西瓜，却发现已经攒了一堆芝麻。保险就是为年老时有所养，疾病时有所医，意外时有所治；切莫让疾病、意外抢走辛辛苦苦几十年所赚的钱，一病回到解放前。

保险就是：平常当存钱，有事少花钱，理财最养钱，受益免税钱，破产保住钱，万一领大钱，急救抵押钱，爱心孝顺钱，子女教育钱！

保险是你快乐时最容易忘记的朋友；是你痛苦时第一个想去找的朋友，是给你送来及时雨而不用说谢谢的朋友；是你惊扰之后而不用心怀愧疚的朋友。有保险这个朋友相伴，人生真幸福！
保险是天，保险是地，有了保险可以顶天立地；

保险是风，保险是雨，有了保险可以呼风唤雨；

财富不是永远的朋友，保险却是永远的财富！愿你也有这样的朋友相伴，一生无忧！人寿保险就是您门上的一把锁，小偷不一定会来，但您还是得锁上。

多数人说：“只要我在，我就照顾你。”投保后可以更大声说：“只要你在，我就照顾你！”保险使你的爱更实在更长久。保险就是我爱你！
国外人因为买了足够的保险而越来越富，中国人因为没有买保险富不过三代：国外买保险是为年老时养老做准备，不拖累儿女事业发展，越来越富。中国人没买保险年老时养老没准备，拖累儿女事业发展，富不过三代！掏出今天少量的保险费，省去明天高昂的医药费，利息加了六次，但买保险的人有增无减。算得出利息，但算不出风险！

病了的人十分想买医疗保险，买不了了。老了的人渴望享有养老保险，来不及了。受益的人都后悔买少了保险，补不上了。

人生是一次单程旅途，你还等吗？一个人无论多有本事，遭遇意外和疾病都是无法预料和难以控制的，哪怕发生这种不幸的机会极少，也会让自己陷于可怕的境地。因此在事业起步，身体健康的时候，利用保险来规避风险是明智的选择。

保险是很好的，它不但有保值、增值的功能，而且更重要的是保障功能。人生一世不容易，风险、疾病不可估计，一旦发生了风险，不但无法赚钱，而且要把所有的积蓄花光，但如果拥有了一份保障，风险转移到保险公司，就算有了风险，也保住了自己口袋里的钱和财，这样一份好的计划，您还犹豫什么？

人寿保险是断炊时的粮食，是沙漠中的泉水，是雨天的伞，是墙角的灭火器。你为将来年老的“你”做了些什么？要想退休后衣食无缺，请利用目前行有余力，早做准备。

望子成龙望女成凤，但是，教育费用知多少？人寿保险可以强迫储蓄，又能在必要时代替父母的收入，完成我们的心愿。

如果我们能预知未来，我们就可以等待，但没有谁能做到。所以，只有预先准备。保险就是为明天作准备，在你失意的时候能够帮助你，不至使你的生活滑入深渊，让你一直能享有安逸的生活。一份真正握在手中的保障，是你坚强的经济后盾。没人喜欢打针，但却愿花钱去忍一时之痛，以换取健康与心安，保险就是家庭经济的预防针。社保就象是木门，现代家庭仍需加装更坚固可靠的铁门——人寿保险，才可高枕无忧。
什么样的选择决定什么样的生活，今天的生活是由我们的选择决定的，而今天我们的抉择将决定我们以后的生活！选择永远大于付出！您今天迈出这一步，也许将改变您一生的命运。

买保险不是消费，而是把钱从你的左口袋挪到右口袋。买保险也不是为了赚钱，但它是减少意外和疾病损失，转嫁风险的最好方式。保险费是生活费的缩影，便宜的保费代表贫穷的生活，您愿意未来的生活水准打折吗？所以贵的是生活费，不是保险费。

养儿防老是中国人传统的养老思想，但时代的变化了。

1、子女大了当然会尽孝道，以奉养双亲为己任，但现代社会竞争激烈，稳定不易，我们是否也该替他们打算一下呢？
2、现在房价高昂，人们为了偿还贷款和生活费已经焦头烂额了，何苦增加下一代的负担？
3、人老要活得有尊严，保险最起码能保证给我们一笔基金，付保险费就象付小孩的抚养费，小孩长大后不一定保证个个都能回馈，可是保险费却是铁定能回收，这样的投资难道不值得吗？

一张保单拥有：
1、政府监督保险公司运作的承诺；
2、保险公司履行契约的承诺；
3、所有保户互助共济的承诺；
4、我对您终身专业服务的承诺！

保险的作用：生——有所准备，老——有所养，病——有所医，死——有所留，残——有所靠。

保险不仅是生活美满时锦上添花，更是生活困难时雪中送碳。
四大看点：关注银保新规 
目前，保监会与银监会联手起草了《关于进一步规范银行、邮政保险代理渠道销售行为的通知》向银行业、保险公司征求意见，拟设定硬指标来限制投资理财型保险的增长，此类产品占比将不得超过80%，让银保产品适当回归保障本质。
新规现四大看点：

看点1 向老人卖保险设条件

今年3月发布的征求意见稿规定，要求银保销售人员不得向70岁以上老年人推荐保险产品，不得向60岁以上老年人推荐期交保险产品。而此次起草的新规也进行了细化，不得对老人销售利益不确定的银保产品。也就是说，新规将对保障功能较强、保单利益确定的银保产品放闸，不过对投保人的年龄范围进行了调整，且对核保提出了明确的要求，如投保人年龄超过65周岁或期缴产品投保人年龄超过60周岁，保险合同不得通过系统自动核保现场出单，而应该经核保人员核保后出单承保。
新规表示，出现两种情况时，保险及银邮机构不得向投保人销售保单利益不确定的保险产品：一是投保人填写的年收入低于当地城镇居民人均可支配收入或农村居民人均纯收入，二是投保人年龄超过65周岁或期交产品投保人年龄超过60周岁。

看点2 犹豫期延长为15天

犹豫期的设置旨在为投保人购买保险产品后留下再考虑、进一步了解产品的时间，看购买的产品是否真的适合自己的保险需求。在犹豫期内退保，保险公司只收取10元保单工本费，保费不受损失。目前执行的犹豫期一直为10天。由于保险产品具有复杂性，有不少业内人士建议，应该延长犹豫期，让投保人有更充足的时间了解所购买的保险产品。今年3月发布的征求意见稿将犹豫期延长至20天，而此次又改为15天。与之前意见稿另一不同之处便是新版意外险在承保流程里加入了投保人收入核实这一大前提。

看点3 保障类产品占比设20%下线

此前，监管机构一直积极引导银保产品调整结构，大力发展长期储蓄型和风险保障型产品，为客户提供全面的金融服务，然而并没有硬性要求。

此次拟出新规明确提出银保产品应更注重保障性要求，规定保险公司需加大力度发展风险保障型和长期储蓄型保险产品，其中意外伤害保险、健康保险、定期寿险、终身寿险、养老年金保险的保费收入之和不得低于银邮代理保费总收入的20%。
看点4 驻点销售禁令有望松动
时隔三年，银监会单方面叫停险企人员在银行驻点销售的禁令将有所松动。如新规表示，“在代理合作期内，连续两个季度银行、邮政代理机构省级机构代理同一保险公司业务，期交保费达到或超过该省级机构代理该保险公司全部保费收入30%的，该保险公司人员可以在该省级机构的相关网点进行辅助咨询。工作内容为：培训银行网点销售人员，帮助银行网点销售人员解答客户对产品和相关服务的疑问”。
88天特训造就寿险高手：特训第十八日调控情绪五结冻狂躁
理论基础：
狂躁是个性不成熟的一种表现，属于消极情绪中的偏激主义者。

狂躁类型的人通常丁是丁，卯是卯，过于认真，又缺乏恒心，对一点小事往往心存芥蒂，耿耿于怀，人际关系往往不佳，容易受他人的言行刺激。

狂躁容易给人一种假相。有这样一则寓言故事：

风与太阳打赌，风说它最厉害，太阳说它最厉害。风与太阳决定比一比，看谁能把路人的衣服脱下来。风说完就气势汹汹，猛劲地朝一个行路的人吹去。那人感到冷，风刮得越大，那人把衣服裹得越紧。风累了，最终退下阵来。之后太阳不紧不慢地烤那个人。那人觉得有点热，开始放松衣服，太阳逐步加温，那人一边擦汗，一边解衣，最后他干脆脱了衣服凉快。

风就是典型的狂燥者，仿佛精力充沛，显得咄咄逼人，实质很虚弱。狂躁者行事缺乏条理与分析，只图一时的冲动。在寿险推销中，这种情绪是要不得的。
检测你是否狂躁

做以下试题，每题只选一项。

A—符合自己情况；B—有时符合自己情况；C—不符合自己情况
1、你总是兴致勃勃地制订各种计划，得到第二天便又改了主意。      A BＣ
2、有时做事越急越乱，有发疯的感觉。                            A B C
3、因排队等候（如购买车票、进站等）而感觉烦躁，心神不安。      A B C
4、与人交谈，总爱和人抬杠、争执，甚至拂袖而去。                A B C
5、听到左邻右舍家中的噪音，就心神不安，焦躁发慌。              A B C 
6、今天想做这件事，明天又想做那件事，结果什么事也没做成。      A B C 
7、听到激动人心的爵士乐，便止不住想跳舞，但一会儿又失去信心。  A B C 
8、看书或写字时，总想不时地停下来，转一会儿或找人闲聊一会儿。  A B C 
9、朋友来访你显得兴致勃勃，可谈上一会你就感觉到心神乏力，没了兴致，只想尽快结束谈话。                                                         A B C 
10、独处时，感觉到无聊乏味，又不想看书或做其他该做的事。       A B C
计分标准

选A、B、C依次得分5分、3分、1分。

得分如果在40~50分之间，说明你是典型的狂躁者；

得分在30分~40分之间，说明你有严重狂躁倾向；

得分在20分~30分之间，说明你在这一方面的情绪还可以，但有轻度狂躁倾向。

得分在10分~20分之间，恭喜你，你是一个个怀很成熟，善于控制自己情绪的人。
特别训练

背诵奥格·曼钬诺的《今天我要学会控制情绪》
“今天我要学会控制情绪。”

“每天我醒来，不再有旧日的心情。昨日的快乐变成今日的哀悉，今日的悲伤又转为明日的喜悦。我心中像有一只轮子不停地转达着，由乐而悲，由悲而喜，由喜而忧。这就好比花儿的变化，今天绽放的喜悦也会变成调谢时绝望。但是我要记住，正如今天枯败的花儿蕴藏着明天新生的种子，今天的悲伤也预示着明天的欢乐。

“今天我要学会控制情绪。

“我怎样才能控制情绪，以使每天卓有成效呢？除非我赠心平气和，否则迎来的又将是失败的一天。如果我为客户带来风雨、忧郁、黑暗和悲观，那么他们也会报之以风雨、忧郁、黑暗和悲观，而他们什么也不会买。相反的，如果我为客户献上欢乐、喜悦、光明和笑声，他们也会报之以欢乐、喜悦、光明和笑声，我就能获得销售上的丰收，赚取大堆的金币。
“我今天要学会控制情绪。

“我怎样才能控制情绪，让每天充满幸福和欢乐，我要学会这个千古秘决：弱者任思绪控制行为，强者让行为控制思绪。每天醒来当我被悲伤、自怜、失败的情绪包围时，我就这样与之对抗：

“沮丧时，我引吭高歌。悲伤时，我开怀大笑。病痛时，我加倍工作。恐惧时，我通往直前。自卑时，我换上新装。不安时，我提高嗓音。穷困潦倒时，我想象未来的财富。力不从心时，我回想过去的成功。自轻自贱时，我想想自己的目标。自高自大时，我要追寻失败的记忆。纵情享受时，我要记得挨饿的日子。洋洋得意时，不要忘了那忍辱的时刻。·······

“有了这项新本领，我也更能体察别人的情绪变化。我宽容怒气冲冲的人，因辚他尚未懂得控制自己的情绪。我可以忍受他们的指责与辱骂，因为我知道明天他会改变，重新变得随和。我不再只凭一面之交来判断一个人，也不再因一时的怨恨与人绝交。

“今天我要学会控制情绪”。

“我从此领司了人类情绪变化的奥秘，对于自己等待中变万化的个性，我不再听之任之，我知道，只有积极主动地控制情绪，才能掌握自己的命运。

“我控制自己的命运，而我的命运就是成为世界上最伟大的推销员！”                    
合理化建议：

①这些控制情绪的箴言妙句，希望你能烂熟于心，并认真按每一个原来的思考行事。

②每天都背诵一遍，并写下每天的心得体会；甚至加上每天的自省和反思。

③让上面的这些话晟为你生命的一部分，并通过你的行为表现出来。那么，你就是世界上最伟大的推销员了。
一切财富，一切成功，均始于一个意念。伟大的意念往往造就伟大的人物。伟大的人物并不是空空的梦想者，他们将成功的基石往往建立在诸如热忱、执着、直面失败这些积极的品质之上。
【成就你一生的100个哲理】：修身养性篇12生命清单
故事1、五官科病房里同时住进来两位病人，都是鼻子不舒服。
在等待化验结果期间，甲说，如果是癌，立即去旅行，并首先去拉萨。乙也同样如此表示。结果出来了。甲得的是鼻癌，乙长的是鼻息肉。

甲列了一张告别人生的计划表离开了医院，乙住了下来。
甲的计划表是：去一趟拉萨和敦煌；从攀枝花坐船一直到长江口；到海南的三亚以椰子树为背景拍一张照片；在哈尔滨过一个冬天；从大连坐船到广西的北海；登上天安门；读完莎士比亚的所有作品；力争听一次瞎子阿炳原版的《二泉映月》；写一本书凡此种种，共27条。

他在这张生命的清单后面这么写道：我的一生有很多梦想，有的实现了，有的由于种种原因没有实现。现在上帝给我的时间不多了，为了不留遗憾地离开这个世界，我打算用生命的最后几年去实现剩下的这27个梦。

当年，甲就辞掉了公司的职务，去了拉萨和敦煌。第二年，又以惊人的毅力和韧性通过了成人考试。这期间，他登上过天安门，去了内蒙古大草原，还在一户牧民家里住了一个星期。现在这位朋友正在实现他写一本书的宿愿。

有一天，乙在报上看到甲写的一篇散文，打电话去问甲的病。甲说，我真的无法想像，要不是这场病，我的生命该是多么的糟糕。是它提醒了我，去做自己想做的事，去实现自己想去实现的梦想。现在我才体味到什么是真正的生活和人生。你生活得也挺好吧！乙没有回答。因为在医院时说的去拉萨和敦煌的事，早已因患的不是癌症而放到脑后去了。

在这个世界上，其实每个人都患有一种癌症，那就是不可抗拒的死亡。我们之所以没有像那位患鼻癌的人一样，列出一张生命的清单，抛开一切多余的东西去实现梦想，去做自己想做的事，是因为我们认为我还会活得更久。然而也许正是这一点量上的差别，使我们的生命有了质的不同：有些人把梦想变成了现实，有些人把梦想带进了坟墓。

每一个明天都是希望。无论陷入怎样的逆境，都不应该绝望，因为前面还有许多个明天。乐观的人，在绝望中仍然满怀希望；悲观的人，在希望中还是绝望。
故事2、上帝把l、2、3、4、5、6、7、8、9、0十个数字摆出来，让面前10个人去取，说道：“一人只能取一个。”

人们争先恐后地拥上去，把9、8、7、6、5、4、3都抢走了。取到2和1的人，都说自己运气不好。

可是，有一个人却心甘情愿地取走了0.

别人说他傻：“拿个0有什么用？”

别人笑他痴：“0是什么也没有呀！要它干啥？”

这个人说：“从0开始嘛！”便埋头苦干，孜孜不倦地干起来。

他获得1，有0便成为10；他获得5，有0便成了50.他一心一意地干着，一步一步地向前。

他把0加在他获得的数字后面，便十倍十倍地增加。他终于成为最富有的、最成功的人。

为什么你不敢将梦想付诸行动？是因为觉得为时已晚，还是害怕失败？别着急，现在开始为时不晚！从零开始，经营自己的人生，也许将会收获更多。

人生箴言：赶快去实现自己的梦想吧！不要等到生命患了癌症的时候，更不要把梦想带到坟墓，因为到那时一切都为时已晚。
阅读完本篇您可以:
■：右上角“…”选择“发送给朋友”“分享到朋友圈” “收藏”“分享到腾讯微博”
■Word版下载：请访问中国保险论坛: www.ciibbs.com 更新至第20131203期（总357期）[image: image2.png]
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