创业说明会主持稿

会前提醒：
各位来宾，欢迎大家参加中国人寿“成就与梦想”创业说明会。 本次会议将在5分钟后开始。为保证会议的顺利进行，请各位来宾友情配合：会场内请勿吸烟；请将您的通讯工具关闭或调至静音状态；会议期间请勿随意走动。如果您有问题，请咨询佩带工作牌的工作人员，谢谢！
一、开场白：
尊敬的来宾、亲爱的朋友：

大家上午好！
欢迎参加中国人寿保险股份有限公司青羊支公司 “成就与梦想”创业说明会！我是赵逸鸥，非常荣幸由我担任本次会议的主持人，下面，请允许我为大家介绍今天的会议流程。。。。希望能够和您共同度过这个美好而愉快的早晨！
各位朋友，是否还记得这样的一首歌：“曾经年少爱追梦，一心只想往前飞”。是的，我们每个人在年少的时候都会有着自己的梦想，有的人想成为一名军人，有的人想成为医生，然而这些梦想在现实残酷的压力下变得支离破碎，一次又一次被扼杀的摇篮里。
也许现在，您最希望的是可以找个适合自己的行业，适合的公司，适合的工作！我们都希望能通过自己的努力得到应得的报酬和合理的晋升机会。现今，中国保险业的发展如日中天，可以说就像是一个正在高速攀升的成长股一样，而我们今天的创业说明会就是希望通过这样的一个平台，可以让大家全方位的了解目前寿险业的机遇与挑战，同时也可以帮助您了解公司强有力的发展前景。
二、公司介绍：
我知道很多朋友在这之前也许对于我们公司了解的并不多，下面请允许我简单的介绍一下中国人寿。

六十年风雨春秋，六十载不懈追求，与共和国同龄的历史，见证了中国人寿的成长与辉煌。作为全球最大的保险公司，中国人寿连续7年入选全球500强，2009年在美国《财富》杂志公布的最新全球500强名单中，中国人寿更上一层楼，排名第133位，在中国金融企业中位居第一；总市值位居全球上市寿险公司第一名，此外，中国人寿还获得2009年中国最值得信赖保险公司、亚洲最好的保险公司等殊荣。

这一切不仅来源于广大客户的厚爱，也来自于公司正确的战略投资选择，我们以战略投资者身份投资了中国建设银行、中国银行、中国工商银行、招商银行和兴业银行，我们用350亿收购了中国南方电网32%的股权，成为了仅次于广东省政府的第二大股东，我们还是中国最大证券公司——中信证券的第二大股东。正是由于中国人寿始终坚持了一贯的稳健和谨慎的投资策略，这让我们在国际金融市场的风云变幻当中表现相当优异，中国人寿成为08年国内唯一实现盈利的保险公司。

在21世纪的今天，居民保险意识逐步提高，保险早已进入千家万户，它帮助人们抵御风险，保全财富，保障未来。党中央还将保险业的发展列入了国民经济发展的重要议题，胡锦涛总书记曾多次强调保险必须要从娃娃抓起！中国人寿为贯彻党中央精神，围绕公司经营管理，做好了“服务发展，优化投资”方面的工作，中国人寿将最好的产品，最满意的服务，最好的投资收益献给我们最尊贵的客户。
朋友们，现在我想大家对中国人寿的情况更加的了解，的确，中国人寿历史悠久，实力雄厚，网络齐全，信誉卓越！各位来宾、各位朋友，接下来让我们先轻松一下，进入我们今天的有奖问答环节。首先，请允许我为大家介绍游戏的规则。。。。答对的嘉宾，将现场获得我们送出的一份幸运奖品。
三、专题讲座：
五．职业经理人计划介绍

 朋友们，熟话说得好，来的早不如来得巧，现在来到了我们公司，不仅可以获得能力和财富的双丰收，更能赶上我公司在2010年隆重推出了的职业经理人计划。目的就是要打造现代社会上最顶尖的职业经理人。而且，我相信，各位朋友对于我们招聘的职位，您可能是陌生的，对于寿险营销的职业规划，你可能是模糊的。有的朋友有心动的同时，又有些担心，不知道自己是否能够干好这份工作。今天我们也专程请来了我公司优秀的授课老师，为我们做这方面的介绍，下面让我们掌声请出赵雯静老师。

通过赵老师的讲解，相信您也深深地感受到寿险行业的朝气蓬勃，感受到中国人寿的无穷魅力，让我们再次用掌声感谢赵老师！

五、新人分享：
其实我们每一个人在生活当中有很多的机会。而现在，有一个就摆在我们的面前，我们可以通过中国人寿的平台来实现成就与梦想；当然，机会总是与挑战并存，要实现财富自由，需要我们用智慧和勇气付出努力！下面我为大家介绍一位新进公司的伙伴，她刚接受完职业经理人训练营的培训。在这里，她想借这个机会与大家进行分享交流，下面让我们用掌声有请陈雪梅为我们带来心得分享。
六、结束语： 

十年前，寿险营销在中国人寿首次露面，从此一发不可收拾。许多当年的业务高手如今是中国人寿发展壮大的中坚力量，他们中的很多人都走上了领导的岗位，而今又有了这样一个机会摆在您的面前，正等待着你勇敢的伸出双手，让我们一起成为共同努力的伙伴，实现自己曾经的梦想！

