中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：致还没有买保险的人的一封信
第20131125期（总第349期）       发布：中国保险论坛            编辑：李立伟   
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】致还没有买保险的人的一封信；每天自检的行销习惯两则；88天特训造就寿险高手：特训第九日端庄的仪表与整洁的服饰就是最好的介绍信；成就你一生的100个哲理：修身养性篇3天下没有不劳而获的东西；
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■特别声明：以下分享仅供学习，版权归原作者，任何组织个人不得进行赢利性转载！■
■感谢河北“某小珊”河南“摆渡人”对昨天内容错字部分指出！■
【致还没有买保险的人的一封信】请认真地看完这封信
亲爱的朋友：

无论您很富有，还是很贫穷，在现今社会您如果还没有拥有一份保单，那一定是不正常的，您很有必要对以下内容进行深入了解。

保险不是“忽悠”而是“护佑”！很多人谈保险而色变，但我们的生命可以被忽视吗？难道说我们的身体、生命还不如我们的财产值钱吗？在未来的某一风险来临的时刻（如车祸和意外）才发现生命的脆弱，到那个时候你能带走你的百万资产吗？而你的家人又会怎么样呢？一个人在离开这个世界的时候是想给自己最爱的人留下一笔负债还是一笔财富呢？保险是没有翅膀的天使，带来的不是痛苦与烦恼而是爱与责任！

人为什么买保险？ 

因为风险无处不在，人的一生中生、老、病、死、残，除了养老的问题外其它的风险我们不知道会在哪天发生。 (小)到意外的磕伤碰伤扭伤崴伤烧伤烫伤...；(中)到感冒发烧住院、急性阑尾炎切除住院、还有很多我们想不到的疾病住院，到医院的住院部看看因为什么住院的都有...；(大)到花钱动辄10万、20万...的重大疾病，这些情况的发生都有可能花费昂贵，而且也有可能小病花大钱，所以人人需要保险。

保险，在平时没有风险发生时储蓄，一旦有风险发生时，高额的费用由保险公司帮着负担。如果我们好人一生平安，什么意外也没有发生，那这笔储蓄的钱可以作为自己的养老金，也可以留给家人，如此两全其美的事情，当然应该是人人都要有保险。

为什么很多人又不愿意买保险？

不是很多人不愿意买保险，是因为有一部分人不了解保险，暂时没有买；一部分人没有太多的收入，没有钱买；有一部分人已经买了，但不是很明白，所以买的不多；一部分人买了很多，因为他了解保险对他意味着什么...

让我们看看这些消息：

1、斯皮尔.伯格15亿的保险；

2、李嘉诚李嘉诚先生的富有尽人皆知，但是，他把这一切都看做身外之物，  他说：“人们都说我很富有，其实真正属于我个人的财富，就是为自己和家人买了充足的人寿保险。”

3 、梅艳芳走了，留给家人几千万的保险金；

4、洛桑的意外，留给父母的除了伤心还有什么？

5、2011年7月23日的温州动车事故，警示人们：并不是只要我们小心翼翼的就会平安无事......

6、2013年11月22日，青岛的中石油管道爆炸事故，警示人们：意外不知道会发生在什么时间......

在不幸发生的家庭里，没有保险的家庭因不幸的发生，不但遭遇失去亲人的痛苦，还丧失了经济来源；而有保险的家庭，尽管也遭遇失去亲人的痛苦，但却不会因此雪上加霜，因为有保险金可以缓冲经济的压力......保险不是为死去的人准备的，是为活着的人准备的，是爱心、责任心的体现和延伸。

氧气和水是每个人都需要的，但平时谁会珍惜它呢？只有在缺氧缺水时才会感觉到它的珍贵，保险的意义正是如此。保险是我们生活中的灭火器，是我们远行时的备用胎，是我们乘坐飞机时的降落伞，宁肯没用上却不可不准备。

没有买的人，建议您了解一下，对您肯定没坏处；

正在犹豫的人，建议您尽快投保，因为风险无处不在，它不会等我们做好万全的准备才会降临（每天所发生的多起交通事故就是我们最深的痛），况且保费与年龄成正比，年龄越小，保险费也越便宜，所以既然您已经在考虑，就尽快投保；

已经购买的人，建议您找代理人帮您检视一下（或自己检视），看保障到底够不够、全不全？不要等风险发生后后悔所发生的正是自己所没有投保的。

买保险到底能为我们带来什么？ 

一、能提供保障：保障人们无论何时何地、因任何事故所造成的损害，可避免让自己及依靠他生活的家人陷入绝境，且无需担心本身收入能力的减低或丧失谋生能力。

二、能解决人生的三大忧患：命太长，自己要钱用；命太短，家人要钱用；中途意外，自己和家人要钱用。

三、能完成自己退休计划：由于医药的进步，人们的平均寿命日益增高，退休后养老金的需要也较过去多，为了在老年时仍能保持经济独立和个人自尊，有计划地提存资金是绝对必需的。因为这样不但能减轻子女的负担，而且拥有保险，自身的身价提升，子女定会孝顺（可以避免中国的一句古话：“久病床前无孝子”的说法）。

四、是忠心耿耿的患难之交：因家庭结构的变化，小家庭已占所有家庭数的三分之二，在大家自顾不暇的情况下，对于至亲好友所发生的灾害，我们能提供的帮助实属有限，同样，本身也应有此顾虑。唯有保险，平日只需缴纳有限的费用，灾难发生时却可全力提供帮助。

五、可作为工作能力受损的赔偿：因意外受伤无法工作时，保险可提供固定的家庭收入，这是其它收入来源无法处理的一项好处。

六、可补偿疾病（如癌症）所造成的经济损失：人没有拒绝生病的特权，而明智的人懂得防患于未然。癌症并不可怕，庞大的医疗负担才最可怕，为自己和家人参加医疗保险是免除重大开支的另一好处。随着人们生活的日益丰盛，运动的减少，重疾发病率也越来越高。

七、可作为子女教育基金、对其献爱心，利用保险提存教育基金有两大利益：（1）应付子女完成高等教育或留学的资金需要；（2）即使父母亲不能亲眼看到，也能完成最大心愿——给子女最好的教育，因为保险多半比预存资金高出数倍。

八、可以避免陷入债务清偿：鉴于一般营利单位的自有现金有限，负责人一旦遭到突发意外，引起债权人涌至、股东纷纷退股的狼狈局面，可能使一个平日堂皇的公司转眼之间荡然无存。而保险是可免沦为债务清偿的工具，可为东山再起保留珍贵资源。

九、可维持人性尊严：一般人平日所追求的是较高层次的生活，但若因意外或疾病，生活陷入窘境，或因临时急需款项得向别人周转，这都是损及人性尊业的事情。如果参加保险，如果发生意外或疾病，保险公司高额的赔付，就可以轻松地度过窘境；若有急需用钱，还可以比银行更低的利率向保险公司贷款，这是一项既方便且维持人性尊严的投资。

十、积累财富：人生旅途中，赚钱容易，花钱也容易，投资寿险能“强迫”自己储蓄，减少不必要的开支，积少成多，终成财富。

十一、防止通货膨胀和货币贬值：通货膨胀令人讨厌，但钱放在那里都会贬值，而寿险有增值的功能。

十二、投资理财的一种方式：投资理财，不能把鸡蛋放在同一个篮子里，投资生意、股票，虽然获利甚厚，但风险也高，有人输得一干二净，而解决的方法是分流部分资金投资寿险“我虽然没有钱，但拥有寿险的保障，仍能安居乐业”。

十三、有负债更应当买保险：如按揭买楼，贷款做生意，是一种延期责任，为保证家庭的生活品质，家庭收入的主要成员要有保险，否则，一旦发生意外，不得不卖楼或典当才以能维持生计。
每天自检的行销习惯两则（保客手机报）
1、顶尖销售人员的行为准则
顶尖的销售人员用心照不宣的行为准则指引自己的职业发展。下面就是：

1、我会对我的任务、我的工作、我的人生、我的公司、我的客户甚至是我的竞争对手抱有积极的态度。

2、我无论如何会让我的销售漏斗中装满了目标客户，这样我总是有目标客户可以拓展。

3、如果我手上的目标客户太多，以至于我无法合理地进行拓展的时候，我会和其他的销售人员分享目标客户。

4、我会定期联系我的老客户，确认他们仍然对自己购买的产品感到满意。

5、我每天会至少采取一个行动来提高我的销售技能、商业头脑和个人发展。

6、每一天，我都会优先考虑我的行动，这样我就能够首先完成最重要的任务，而不是那些紧急的事情。

7、我会尽我所能地照顾我的身体，因为我知道积极的态度有赖于健康的身体。

8、我只会帮助我的客户购买那些对他们合适的东西，那些他们真正需要的东西，即使不是我推销的东西。

9、我会将我的一部分时间和金钱给那些不那么幸运的人……因为这是真正成功的人应该做的事。
2、做好这七步想没业绩都难

第一步：稍早一点起床，每早用30-60分钟阅读启发性或激励性的材料。

第二步：每天都在笔记本上重新写一遍你的主要目标，就好像这些目标已经实现。注意力原理。

第三步：提前为每一天做好计划，最好是在前一天晚上，尤其是睡觉前(潜意识会帮助你)。

第四步：为你的任务列表设定优先级，并一心一意地把时间和注意力集中在最有价值的事情上。

第五步：在开车时听广播节目，把你的汽车变成一个“车轮上的大学”。

第六步：每一次经历后(不论是否成功)，都要思考两个重要问题：1、我的哪些做法是正确的？以便在下次遇到类似情况  时能够做得更好。2、 我可以在哪些方面改进？

第七步：对待你遇到的每一个人，都要像对待有100万美元业务的客户一样，你从的家庭成员开始。
88天特训造就寿险高手：特训第九日端庄的仪表与整洁的服饰就是最好的介绍信
理论基础
“服装是推销员的推销员，服装是推销员的品牌和徽章，服装甚至左右着推销员的成功。”

在现代社会中，服装是一个人社会地位、经济状况、内在修养及气质的集中表现，顾客对推销员的第一印象很大程度上依据推销员的服饰。

弗兰克·贝德格在《我是怎样成功地进行推销的》一书中说：“初次见面给人的印象的90%产生于服装。”

· 学会穿衣是每一个寿险行销人员必务的素质之一。
心情故事
有一青年人非常喜欢寿险推销，可他总不得要领，费了九牛二虎之力，却拉不了几个客户。后经成功人士点拨，发现关键问题在于穿衣。

这位青年人平日穿着随便，天热时穿着背心、短  裤、拖鞋，夹着资料袋便去推销；天凉时随便找件衣服一穿，不打领带，鞋子也脏兮兮的。
成功人士建议他用一周时间精心打扮自己-----不是涂脂抹粉，而是学会怎样穿衣。青年人买来笔挺的西装，衬衣洗得洁白，领带扎得精神。然后再学着热情饱满地见人打招呼：“您好”“上班早”“午安” ……几个星期后，年轻人的业绩直线上升。朋友很惊奇，问他有什么决窍，他笑着说：“我有了一份很好的介绍信，别人信这个！”

朋友们更奇怪，问他是什么，他笑着抖了抖自己的衣服说：“喏，就是这！”

★一个人留给人的第一印象的好坏首先取决于此人穿衣是否考究与得体。

特别训练

１、借鉴原一平的“着装八要领”

①与你年龄相近的稳健型人物，他们的服装可作为学习的标准。

②你的服装必须与收入、地点、时间等因素配合，自然而大方，还得与你的身材、肤色搭配。

③衣着穿得太年轻的话，容易致对方的怀疑与轻视。

④流行的服装最好不要穿。

⑤如果一定要赶流行，也只能选择较朴实无华的。

⑥要使你的身材与服装的质料、色泽保持均衡状态。

⑦太宽或太紧的服装均不宜，大小必须合身。

⑧切记“身体”为主，“服装”为辅，如果让“服装”反客为主，你本身就变得无足轻重了（贵在穿出气质，只有气质才是你自己的

２、借鉴马利的“成功的穿着”

服装权威马利在。《成功的穿着》一书中指出以下几中成功穿着法：

①避免穿着太新潮或夸张的衣服，因为新潮的服饰常常在变，给顾客一种不稳定、未成熟和不可靠的感觉。

②参加正式的商业洽谈或较严肃的销售会议，应穿深色的服装。

③衣服配件，如领带、珠宝、手饰等应力求简单大方。华丽庸俗的装饰品吸能给人种不实如难以信任大感。

3、着装要因人因地而宜

日本寿险大师齐藤竹之助曾说：“因情况不同，有时我一天之内要换好几次衣服，因为我认为穿着要讲究T、P、O，即根据时间、地点、场合来选择相应的服装。”

一般说来，着装的选择要因人因地而宜，切忌千篇一“装”。
①拜访大单位，大公司时的着装

着装切忌随便。男性宜白色或浅色的衫衣，打领带及深色的西服；女性宜穿套装或套裙。

因为在这些场所工作的客户相对来说档次较高，他们平时的穿着较为讲究，如果寿险业务员穿着随便或过于寒酸，会给人造成档次上的差距，难于迎合他们的口味。因此，寿险业务员要穿着庄重，显出专业品味。
②走家串户拜访客户时着装。

着装要显出生活气味。男装上衣可穿来克衫，下面穿西裤即可，也可穿休闲西服、扎领带，在大方中显出气质；女性衣衫不一定为套装，但要搭配得当，得体，切忌艳谷。

因为业务员此时接触的是家庭，白天只有家庭主妇及退休的老人在家，而晚上则是休息的时间，如果你着装太整齐太高档，反而显得与其格格不入，造成不必在的差距。

③到工厂、农村时的着装力求随乡入俗，不要太正式。

因为这些人平时上班穿工作服，如果业务员穿质地考究的衣服如着西装、打领带进入他们的工作场所，与他们很不协调，他们会觉得你太“贵族化”，这样容易产生距离感，沟通比较费力。

【成就你一生的100个哲理】：修身养性篇3天下没有不劳而获的东西
故事1：从前，有一位爱民如子的国王，在他的英明领导下，人民丰衣足食，安居乐业。深谋远虑的国王却担心当他死后，人民是不是也能过着幸福的日子，于是他召集了国内的有识之士，命令他们找寻一个能确保人民生活幸福的永世法则。

一个月后，3位学者把三本六寸厚的帛书呈给国王说：“国王陛下，天下的知识都汇集在这三本书内，只要人民读完它，就能确保他们的生活无忧了。”国王不以为然，因为他认为人民不会花那么多时间来看书。所以他再命令这些学者继续钻研。两个月内，学者们把三本书简化成一本。国王还是不满意。一个月后，学者们把一张纸呈上给国王。国王看后非常满意地说：“很好，只要我的人民日后都真正有奉行这宝贵的智慧，我相信他们一定能过上富裕幸福的生活。”说完后便重重地奖赏了学者们。原来这张纸上只写了一句话：天下没有不劳而获的东西。
大多数的人都想快速发达，但是却不明白做一切事都必须老老实实地努力才能有所成就。只要还存有一点取巧、碰运气的心态，你就很难全力以赴。不要梦想中彩票，或把时间花在赌桌上。这些一夜之间发达的梦想，都是人们努力的绊脚石。

故事2：自从传言有人在萨文河畔散步时无意间发现金子后，这里便常有来自四面八方的淘金者。他们都想成为富翁，于是寻遍了整个河床，还在河床上挖出很多大坑，希望借助它找到更多的金子。的确，有一些人找到了，但更多的人却一无所得，只好扫兴而归。

也有不甘心落空的，便驻扎在这里，继续寻找。彼得。弗雷特就是其中的一员。他在河床附近买了一块没人要的土地，一个人默默地工作。他为了找金子，已把所有的钱都押在这块土地上。他埋头苦干了几个月，直到土地全变成坑坑洼洼，他失望了——他翻遍了整块土地，但连一丁点金子都没看见。6个月以后，他连买面包的钱都没有了。于是他准备离开这儿到别处去谋生。

就在他即将离开的前一个晚上，天下起了倾盆大雨，并且一下就是三天三夜。雨终于停了，彼得走出小木屋，发现眼前的土地看上去好像和以前不一样：坑坑洼洼已被大水冲刷平整，松软的土地上长出一层绿茸茸的小草。

“这里没找到金子，”彼得忽有所悟地说，“但这土地很肥沃，我可以用来种花，并且拿到镇上去卖给那些富人。他们一定会买些花装扮他们的家园。如果真这样的话，那么我一定会赚许多钱，有朝一日我也会成为富人……”

彼得仿佛看到了将来，美美地说：“对，不走了，我就种花！”

于是，他留了下来。彼得花了不少精力培育花苗，不久田地里长满了美丽娇艳的各色鲜花。

他拿到镇上去卖，那些富人一个劲儿地称赞：“瞧，多美的花，我们从没见过这么美丽的花！”他们很乐意付少量的钱来买彼得的花，以便使他们的家变得更富丽堂皇。

5年后，彼得终于实现了他的梦想——成了一个富翁。

只有勤劳才能采集到真正的“金子”，用你的劳动去获得你想要的，比幻想你想得到的更重要。

认为怠惰是—种幸福，勤劳是一种惩罚的想法是一种奇妙的错误，而且是有害的错误。对于饱食终日无所事事的人，我们必须让他们醒悟，让他们接受下面的想法：人生幸福的必要条件并非怠惰而是勤劳。人是不能不劳动的。

幸福的不可置疑的条件是劳动，第一必须是由自己来进行的自由的劳动，第二必须是能增进我们的食欲和给予我们深沉睡眠的肉体劳动。

劳动是人所欲求的，当它被剥夺的时候，人便会引起苦恼。但劳动并不是道德，若把劳动当做功绩或道德，就和把吃东西当做功绩或道德一样奇怪。事实上，劳动本身便足以给我们带来愉快与满足。

人生箴言：收获大，再艰苦的工作也会变得惬意。收获可以使人忘却不快的往事，对前景充满信心。从失败的经验中吸取教训，因而获得最宝贵的经验，这亦是工作——即劳动带来的一种收获。没有付出，便没有收获可言。世上收获最多的人，往往是付出最多的人。记住：天下没有不劳而获的东西！
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