中国保险论坛微分享：积蓄改变的力量

微分享：解读人身险费率3.5%时代之定期寿险篇
第20131009期（总第302期）       发布：中国保险论坛            编辑：李立伟   
■执业的信念，专业的态度，敬业的精神，创新的理念。■
【导读】解读人身险费率3.5%时代之定期寿险篇（和讯保险网《新费率时代》）；经典励志故事200篇第162篇：金矿上面的十字镐；黄祖斌：中国以房养老的五大障碍；
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■特别声明：以下分享仅供学习，版权归原作者，任何组织个人不得进行赢利性转载！■
【解读人身险费率3.5%时代之定期寿险篇】重疾险涨价60%？谣言？
开篇：新型重疾险性价比凸显，蚕食分红险份额

经国务院批准，普通型人身保险费率政策改革正式启动，新的费率政策将从8月5日起正式实施。

保险费率“开闸”已近两月，数款预定利率3.5%的新型产品呱呱坠地。那么，这些新型产品的费率是否真有显著变化？对比保险市场预定利率2.5%的原有产品，不同年龄段、不同性别的变化趋势如何？ 
一、人身险费率改革前后产品对比——定期寿险（区别上一期）
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产品费率对比（区别上一期）
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二、新老重疾险-差异点评（区别上一期）
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1、对比保险市场上同样由代理人渠道销售的“明星级定期寿险”产品X（预定利率2.5%），新型产品Y在女性费率的降幅达20-28.6%，而男性投保费率降幅较小，尤其是青年期。而据业内人士分析，这种定价差异可能由于不同时期产品采用的生命表的差异造成。
2、对比网络渠道销售的产品Z（预定利率2.5%），新型产品Y的费率则总体偏高20%以上，表现出保险网销产品强大的定价优势。但两个产品之间各年龄段的费率差距幅度十分接近，据业内人士分析，这种走势可能说明，二者费率厘定时采用同一生命表。
3、2013年8月上市的新型定期人寿保险产品Y，预定利率调整为3.5%后，女性客户的投保费率降幅比较明显，降幅约20-28.6%；而参照市场上热销的产品X，男性客户的投保费率下降幅度不大。
4、由于定期寿险费率与年龄相关度很大，且多次购买的保险可以叠加获得更高保障，因此业内专家建议客户，前几年已购买的定期寿险，没有必要退保，如确有保障需要，不妨追加预算、提高个人保额。 
5、由于渠道产品利润模型的差异，网上直销渠道经销的定期寿险，尽管是改革前的产品，但依旧比同类新型产品有明显的价格优势。随着保险消费意识在80后、90后人群中的变革，此类产品的网络化销售进程有望实现突破。 
三、分析点评：专家视角

王国军：寿险费率改革不会引发大面积退保 
王国军认为寿险费率市场化改革的实施并不会对保险市场产生较大冲击，更不会导致之前有人所担心的引发大面积退保的问题。

朱铭来：寿险费率改革不会产生较大冲击 
寿险费率市场化改革不会对保险市场产生较大冲击，且改革的实施为保险公司充分发挥竞争优势打开了一个通道，有利于保险市场结构的调整优化。

陈欣：短期内不会对消费者产生实质性好处 
寿险费率市场化改革短期内不会对消费者产生实质性好处。因为寿险企业是市场经济主体，他们自己实现盈利才能够进一步回馈消费者。

庹国柱：寿险利率市场化释放积极市场信号化 
对寿险消费者是重要的利好政策，体现了监管部门对消费者利益的最大保护，也将对寿险市场的进一步开发有积极意义，有可能在一定范围内扭转寿险发展徘徊的颓势。

四、政策回顾
■不再执行2.5%的上限限制■
●改革内容一：放开普通型人身保险预定利率，将定价权交给公司和市场。普通型人身保险预定利率由保险公司按照审慎原则自行决定，不再执行2.5%的上限限制。 
●历史分析：为解决保险公司的利差损问题，1999年至今，人身险产品的预定利率一直被限定不得超过年复利2.5%。预定利率，即保险公司在产品定价时承诺给客户的投资收益率。这一利率低于一年期银行定期存款，更比理财产品收益率低得多。
●保监会一直酝酿启动寿险市场费率市场化改革。早在2010年7月，保监会就曾发布《关于人身保险预定利率有关事项的通知（征求意见稿）》，决定放开传统人身保险预定利率，但由于部分保险公司强烈反对未能施行。
●现在，保险费率市场化的条件正逐步具备。

■强化准备金和偿付能力监管■
●改革内容二：明确法定责任准备金评估利率标准，强化准备金和偿付能力监管约束，防范经营风险。
●影响分析：根据保监会的测算，以中国人寿为例，公司目前偿付能力230%，如果放开预定利率，可以释放73亿元资本金，偿付能力提升24%，这些资本可以支持1460亿元的新业务。而中国平安、中国太保、新华保险也都有不同程度的保障业务的资本释放。 
●据测算，中国平安将释放资本金46亿元，中国太保释放13亿元，新华保险释放11亿元，相应的可以支持900亿元、270亿元、220亿元的新业务。
●总体来看，行业将释放寿险行业资本约200亿元，释放的资本可支持发展新业务4000亿元。
■五项配套政策出台■
●一、对国家政策鼓励发展的养老业务实施差别化的准备金评估利率，允许养老年金等准备金评估利率最高上浮15%，支持发展养老保险业务。
●二、适当降低长期人身保险业务中风险保额相关的最低资本要求，鼓励和支持发展风险保障业务。预计将释放寿险行业资本占用约200亿元，释放的资本可支持发展新业务4000亿元。
●三、在控制费用总水平、消费者利益不受损害的前提下，由保险公司自主确定佣金水平，优化费用支付结构，促进风险保障业务发展。
●四、进一步规范总精算师的任职和履职，明确总精算师责任，发挥精算专业力量在费率改革中的积极作用。
●五、加强人身保险条款和保险费率管理，将偿付能力状况作为保险条款和保险费率审批、备案的重要依据，并据预定利率是否高于规定的评估利率上限，分别采取审批、备案方式进行管理。
版权所有：和讯保险网

【经典励志故事200篇第162篇】金矿上面的十字镐
“斧头虽小,但多劈几次,就能将坚硬的树木伐倒。”阿拉斯加的金矿大王约翰逊接受记者访问时，说出这句莎士比亚的名言。

“请问你致富的秘诀是什么？”记者问。

“我想，是一种运气吧！”

“运气？”记者疑惑着。

约翰逊笑着说：“记得当时，我无意间在荒废的矿区发现一把生锈的十字镐插在泥土中。我只是用力把十字镐摇动几下，然后拔起，没想到十字镐下有许多争名金矿，因此发现了矿床。”

约翰逊强调说：“假如，地个十字镐的主人，能够再稍微坚持一下，挥动一下十字镐，那么，如今的金矿大王，或许就是这个人了。”
心语：

有时，成功就在我们眼前，但却被我们所忽略，以致最终地丧失。把握眼前，坚持做好每件事，那么成功会离我们越来越近。
黄祖斌：中国以房养老的五大障碍（本刊仅作转发分享学习，请尊重原作者）
这两天有以房养老的相关政策预期。这个政策当然不错，可以减小缓解中国居民的养老金压力。事实上上海曾经推出过试点，但试行几年后，几年前已悄然终止。现在重要出这个政策，前景也不会太好。

不久前一项调查发现，超九成的“80后”确定自己无法赡养父母，其中，有一半以上还需要父母资助。由于中国的独生子女政策，不少年青夫妇面临四位老人、一个孩子的“ 421”家庭结构，将承担较大的赡养老人的压力。以房养老（中老年人将房产抵押给金融机构，取得稳定的年金收入，去世后房产归抵押权人）似乎是解决不少家庭养老问题的好办法。但中国推行以房养老，却存在以下五大障碍：

首先，将财产留给子女是中国普遍存在、根深蒂固的传统观念。很多中国父母自从有了孩子，人生的主要目的就是为子女不断地贡献。造成目前多数年青人购房成本高而无法赡养父母的一个重要原因，就是中老年人为子女购房出资。在美国等一些崇尚年轻人独立的国家，年青人首次购房年龄比中国要晚十年左右，缓解了供求关系，房价反而比较便宜。因此虽然不为子女留房产，既减轻子女的赡养的经济负担，又能促进子女努力奋斗，但极少有父母愿意“自私”地将房产抵押出去。

其次，中国的房产不是完全的产权。土地使用权期限最多只有70年。中老年人已经使用几十年的房产，现在抵押出去，二三十年以后，土地使用权期限就所剩无几了。理论上讲，土地使用权期限到期后，可以通过续缴土地出让金的方式，将权限延续。但一方面城市房产最大的价值构成就是土地，真正的建筑成本反而是微不足道的，如果重缴土地出让金，金融机构愿意向抵押人付出的年金就非常少；另一方面即使土地使用权期限可以延续，建筑的使用寿命却是比较有限的，未必能超过70年。或许是银行已考虑到了这些问题，目前银行接受的房贷，标的多是房龄较小的准新房，而不是早年建设的旧房。

第三，未来房产未必象现在这样值钱。目前中老年人普遍拥有的房改房，当年仅付出了非常小的购买价格。经过10多年的房地产牛市，增值上百倍的并不少见。目前中国的人口红利即将跨过顶峰，从1990年前后新生人口的持续下降，也将导致未来处于购房年龄的年青人的数量持续减少。最重要的是，目前中国的房价，无论从房价收入比，还是从房价与租金收入比来看，都存在较大的泡沫。目前的中老年人，未来去世后，房产巨大的增值，都将从他们的第二代、第三代身上套现。巨大的房产增值，在供大于求的情况下套现，楼市价格将面临较大的压力。
第四，将住房抵押给金融机构，从金融机构取得不菲的年金，看起来挺美，但不要忘了，金融机构不是慈善机构，需要收取利息。这个长期利率，我估计要在7%左右，基本上没有几个中国的中老年人愿意承受这么高的利息支出。
第五，中国现在的情况很有意思，中老年人普遍有存钱的习惯，而中国改革开放后，晚一些出生的人，不少人喜欢积极消费，所谓“以卡（信用卡）养卡”和“月光族”不在少数，为了买苹果的电子产品卖肾的都有。中国的中老年人其实多数并不缺少养老的钱，城市中基本上有退休金的，又有房子住（没有房租支出），多数人恐怕每年都有积蓄。根本不需要将房产抵押出去增加养老金收入。

虽然多数中老年人都无法实现以房养老，但仍可轻松实现套利：将大、中城市的房产出售，去中、小城市居住，就可在不降生活质量的情况下，兑现大量的房产增值收益。但要实现这种套利，并不需要脑筋急转弯，最难的就是观念的突破。

这样引用谢国忠文章中的两段话：

“1989年夏天，我在东京工作，当时那里正经历着大规模的房地产泡沫。我去拜访一个朋友，他住着一座非常小的独栋房子，与旁边的房子挨得很紧，大约有120平方米。朋友告诉我，房子价值600万美元，而他家的年收入是12万美元，当时美国和日本的国债收益率都超过6％；也就是说，不动产的价格相当于家庭年收入的50倍，而房屋价值的利息收入是他们家庭年收入的3倍。我提醒他们可以卖掉房子，用收益购买美国国债，这可以让他们在美国过上国王般的生活，然后等房地产价格下跌后再搬回来。但我的朋友轻描淡写地回答我，‘我们日本人不这么做’。

“正是因为日本人不曾打算套利，资金不断涌入楼市，却鲜有人获利撤资，日本的房地产泡沫才被吹得如此之大。像纽约、香港这样交易文化发达的城市，其房地产泡沫永远不可能像当时东京那样严重。1997年香港楼市大跌时，其泡沫水平不过东京的一半。”
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